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’Van der Windt has been a trusted address for the flower bulb sector for 40 years’

Over the past four decades Van der Windt has developed into a packaging specialist for a number of sectors: 
food and non-food, fruit & vegetables, industry and ornamental horticulture. “The flower bulb market has been an 
important sales area for Van der Windt for years”, says Bernard Van der Valk, head of sales in the ornamental hor-
ticulture department. “We started with the well-know flower bulb crates, but our range expanded rapidly to include 
products such as corrugated cardboard boxes, display packaging, net packaging, flower bulb film and many other 
types of packaging”.

In addition to achieving growth in the flower bulb market the company developed into the market leader in the field 
of flower, plant and herb packaging. The acquisition of Olsthoorn Verpakkingen in 2008 widened our scope con-
siderably. Van der Valk: “We can serve a broad-based target group. But our aim is not to carry as many different 
types of packaging as possible. We only want the best packaging for every product. And that is what we look for, 
in consultation with the customer.”
International packaging know-how is guaranteed because Van der Windt is part of the globally-operating Clondal-
kin concern.

Total management
Van der Valk believes Van der Windt’s capability of managing the entire trajectory from idea to finished product in-
house benefits customers. “We are not dependent on others. That sets us apart and also enables us to operate on 
the ‘agreed=agreed’ principle. We have our own design studio and expertise in different branches. This means Van 
der Windt, together with various associate companies, is able to offer creative, competitive and efficient solutions. 
The fact that we can also carry out the entire production process and have our own logistics organisation makes 
us a reliable supplier.”

Hillenraad 100
Van der Windt’s inclusion in the Hillenraad 100 as the highest placed newcomer was a very nice ‘40th birthday 
present’. “We see this 75th place primarily as confirmation that as a company we have chosen the right course. The 
quality of the people in the company is a major success factor. You can come up with any idea you like, but it is the 
people who give the idea shape and substance. Van der Windt has an enterprising culture and, as far as attitude 
is concerned, is a real no-nonsense company. A company that also focuses on corporate social responsibility – our 
bio-based packaging is a good example of this”.
Van der Valk predicts further growth in the coming years. “Packaging occupies an important position in the horti-
culture sector. And will become increasingly important as more and more businesses in the sector are discovering. 
Our willingness to brainstorm with our customers, create solutions and also look at the business aspects is appre-
ciated by the market. In this way a packaging must ultimately not cost a customer money but contribute towards a 
better business result”.
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’Van der Windt, al 40 jaar een vertrouwd adres voor de bloembollensector’

Van der Windt heeft zich in de afgelopen vier decennia ontwikkeld tot een verpakkingsspecialist voor verschillende 
sectoren: voor food en non-food, agf, industrie en de horti sector. “De bloembollenmarkt is al jaren een belangrijk 
afzetgebied voor Van der Windt” aldus Bernard Van der Valk, hoofd verkoop binnendienst afdeling Horti. “Aanvan-
kelijk begonnen met de bekende bloembollenkratten is het assortiment al snel uitgebreid met producten als golfkar-
tonnen dozen, display verpakkingen, netverpakkingen, bloembollenfolie en vele andere verpakkingen”.

Naast de groei in de bloembollenmarkt ontwikkelde het bedrijf zich in de loop der jaren tot marktleider op het gebied 
van bloemen, planten en kruidenverpakkingen. Met de overname van Olsthoorn Verpakkingen in 2008 kwam er 
een belangrijke poot bij. Van der Valk: “We kunnen een brede doelgroep bedienen. Maar we zijn er niet op uit om 
zoveel mogelijk verpakkingen te hebben. We willen alleen de beste verpakking voor elk product. Daar zoeken we 
naar in overleg met de klant.”
Internationale know-how van verpakkingen is gegarandeerd omdat Van der Windt onderdeel uitmaakt van het we-
reldwijd opererend concern Clondalkin.  

Eigen beheer
Van der Valk ziet als voordeel voor zijn klanten dat Van der Windt in staat is het gehele traject van idee tot product 
in eigen beheer te kunnen uitvoeren. “We zijn niet afhankelijk van andere partijen. Dat onderscheidt ons en stelt 
ons ook in staat te werken volgens het principe ‘afspraak=afspraak’. “We beschikken over een eigen ontwerpstudio 
en expertise in verschillende branches. Daardoor is Van der Windt, samen met diverse zusterbedrijven in staat 
creatieve, concurrerende en efficiënte oplossingen te bieden. Dat we daarbij zelf het hele productieproces kunnen 
uitvoeren en eveneens onze eigen logistieke organisatie hebben, maakt ons tot een betrouwbare leverancier.”
 
Hillenraad 100
Een mooi cadeau voor het 40-jarig jubileum is de notering als hoogste nieuwkomer in de Hillenraad 100. “Deze 75e 
positionering zien we vooral als bevestiging dat we als bedrijf de goede koers hebben gekozen.  De kwaliteit van de 
mensen binnen het bedrijf is een belangrijke succesfactor. Je kunt bedenken wat je wilt, maar het zijn de mensen 
die er vorm en inhoud aan geven. We hebben hier een ondernemende cultuur en zijn wat mentaliteit betreft een 
echt no-nonsense bedrijf. Ook het milieu-verantwoord ondernemen heeft bij Van der Windt de aandacht en de bio-
based verpakkingen zijn daar een goed voorbeeld van”.
Voor de komende jaren verwacht Van der Valk dat de groei zich verder doorzet. “Verpakkingen nemen binnen de 
tuinbouw een belangrijke plaats in. Worden ook steeds belangrijker. Ondernemers ontdekken dat meer en meer. 
Dat wij graag meedenken, oplossingen creëeren en ook kijken naar de zakelijke kant wordt door de markt gewaar-
deerd. Op die manier moet uiteindelijk een verpakking geen geld kosten voor de klant, maar bijdragen aan een 
beter bedrijfsresultaat”.
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